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Bei uns lzrieg‘en Sie Thre

Se”ostéin(lig’lzeit g’e]oﬁaclzen.



Historie

Wiener Feinbicker Heberer
Prisch seit 1891

Angefangen hat alles 1891 mit dem Stammhaus am Markplatz in Offenbach.
Hitten wir's dabei belassen, diirften sich bis heute nur die Offenbacher iher
die feine Wiener Backkunst freven. Dach da dies ziemlich L11:|§-:1'uu]11 den
anderen Stidten und Eegionen gegenii her wire, heschloss die dritte Generation
der Heherers, die Briider Georg 111, und Alhrecht Heherer das Filialgeschaft
voranzutreiben. Fret im nahen Frankfurt, dann im ganzen Bhein-Main-Gehiet
und schliellich nach der Wende auch in den nenen Bundeslandern.

Dias [‘a11:|iJie11l.11:|l'-:1'11-:|11ue11, das mittlerweile in der vierten Generation von

g ETCl S

Georg IV, und Alexander Heberer ge]eil‘-:l'*.virtl. izt auf ca. 500 Filialen
m:l;_-‘:-:‘m-:]u‘un — was heweist, dass sich frische Ideen und ehensolches Backwerl:
immer grolerer Beliebtheit erfreven. Man kénnte auch etwas pathetisch von
einer Renaissance der Quahl‘é‘il‘ q‘nru-.'hcn, die in jedem Geschift erlebbar wird.
]Esfal, ob es sich dabei um einen Wiener Feinbicker, einen Ersten Wiener oder
einen Heberers Snack'n Coffee handelt, der Kunde fihlt sich sofort wie

zuhause, weil jeder Laden eine Einladung ist.




Der Lebensmittel-Markt: Thre Chance

Wiener Feinbicker Heberer

FPrisch seit 1891

Prognostizierte Umsatzentwicklung bis 2010

Unterhaltungselektronik
Gartenbedarf
Lebensmittel

Mobel

Haushaltswaren
Bekleidung

Spielwaren

Heimtextilien

Quelle: BBE-Handelsszenario 2015
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Der Brot-Markt: weiterhin steig’encl!

Wiener Feinhacker Heberer
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MengenmaRige Entwicklung Brot 2008 - 2013 in ("O00 Tonnen)
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Quelle: Europanel International: Country Sector Briefing (2008)



Die Wettl)ewerl)svorteile von Heberer

Wiener Feinbicker Heberer
FPrisch seit 1891

0 Familieng’efﬁhrtes Traditionsunternehmen seit 1891
= FEiner der fithrenden Bickereifilialisten in Deutschland

*  Der Name ist Programm: Erstlzlassig’e Qualitéit aus eigener,
handwerklicher Produktion, ausg’ereiftes Partnerlzonzept

— durchdacht bis ins Detail

- Differenzierung’ zu Discountern, Lebensmittelbickereien
und anderen Filialisten durch ein breites , differenziertes
Sortiment mit iiber 300 Artikeln

= Attraktive Spitzen-Standorte an Verleehrslznotenpunlzten
= Durchschnittliche Provision von iiber 20 % auf den gesamten Umsatz

" Intensive Einar]oeitung’ , Schulung’ und Unterstiitzung garantiert gute

Erfolg’ schancen



Das Geschéiftsmodell von Hel)erer Piemee Foirhacher Hehores

Standorttypen Prisch seit 1891

Angaben im Durchschnitt aller Filialen (monatlich)

UmsatzgroRle 10T€ - 25T€ 25T€ - 50T€ 50T€ - 100T€ > 100T€*

Beispiel Umsatz 20.000 40.000 80.000

Eigenkapital - Gesamt 14.800 39.400 88.400

Standortbezogene Eintrittsgebiihr o 20%  30% 40%
4.800 14.400 38.400

Kaution 10.000 25.000 50.000

Verzinsung 2%

Umsatz-Provision 32,50% 6.500 13.000 26.000

Umsatzbonus/Zielumsatz **

= Gesamtumsatzbonus wenn Ist > Zielumsatz 0,25% 200 400 800
= auf Umsatzdifferenz Ist > Zielumsatz 10,00%

Gesamt Provision 6.700 13.400 26.800
System.- Marketinggebuhr -8,00% -1.600 -3.200 -6.400
Netto Provision 24,75% 5.100 10.200 20.400
Personal und Sonstige Kosten -2.979 -6.617 -15.749
Einkommen vor Steuern 2.120 3.580 4.650

* Standorte mit Uber 100 T EUR sind langjahrigen, erfolgreichen Partnern vorbehalten!
** Bei_Erreichung der filialspezifischen Vorgaben



Das He]oerer Partner-MocleH

... die bessere Alternative!

Eigene
Backerel

Vorteile:

Selbstandigkeit

hohe
Entscheidungsfreiheit

Nachteile:

volles
unternehmerisches

Risiko
hoher Kapitalbedarf

aufwendige
Administration

keine Marketing-
unterstitzung

Franchise-
System

Vorteile:

Systemunterstitzung

Management-Hilfe

Nachtelile:

hohes
unternehmerisches

Risiko
hoher Kapitalbedarf

geringe
Differenzierung im
Sortiment

industrielle Fertigung

Wiener Feinhacker Heberer
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Heberer-Partner-Modell

hohe Selbstandigkeit
volle Systemunterstutzung
geringer Kapitalbedarf
handwerkliche Produkte
hohe Differenzierung im Sortiment
Unterstltzung im Tagesgeschaft
Marketing-Unterstitzung

Nachteile:

Standortbezogene Eintrittsgeblhr
Einhaltung der Heberer-
Markenstandards



So werden Sie Thr eigener Chef!

S T o
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Anmeldung / Informationsaustausch

Personliches Gesprich

Schnupper-Besuch in einer Wiener Feinbackerei
Persénliche Eignung / Unterlagen

Einigung auf das Partner-Modell / Vertragsabschluss

Partner (Betrei]oer) Seminar



Was erwa‘rten WI1r Wiener Feinbacker Heherer

von unseren Partnern! Frisch seit 1891

= Verkiuferische Begabung

* Kaufminnische Grundkenntnisse

= Handwerkliches Geschick

* Freude an Bickerei-Produkten

=  Unternchmergeist

*  Teamfihigkeit / Fithrungskompetenz
=  Kontaktfreude

= Org’aniSationsg’eschiclz

s Personliche Reife



Wir ]Die ten Ihnen ! Wiener Feinhacker Heberer

Attraktive Vertriebsschienen... Friech seit 1891




Wir Lieten Ihnen! Wiener Feinbiacker Heberer
Premium Produkte, Rezepte und Rohstoffe Frisch seit 1891

und ,,han(lwerlzlic}le Qualitéit“ ...
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Wir backen S0,

wie wir denken:

Frisch.

e
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Wiener Fcin}:iclutr I'Iu]:urru
Frisch sait 1891

Vielen Dank fiir Thre Aufmerksamkeit!

Wir freuen uns auf Sie!



